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UIS to rozwigzanie, dzieki ktéremu zdobedziesz
wiedze o wszystkich sklepach, ktére kupity Twoje
produkty - kupity nawet bez udziatu Twoich sit
sprzedazy. Poznasz lokalizacje tych sklepow i zdecy-
dujesz, czy Twoi Przedstawiciele powinni je odwie-
dzi¢. UIS daje informacje zaréwno o nowych poten-
cjatowych sklepach, jak tez o ich potwierdzonych
fakturami zakupach. Automatycznie.
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— Brak wiedzy o tym, do ktoérych sklepéw powinni dociera¢ przed-
stawiciele i w ktérych wykonajg najbardziej efektywne wizyty. ;

— Brak wiedzy o najlepszych sklepach kupujacych Twoje produkty ﬁ <iF —.— -> w

u dystrybutoréw, z pominieciem Twoich przedstawicieli.

[
— Prowadzenie rozliczen z dystrybutorami jedynie na podstawie /

deklarowanych przez nich wartosci (czyli na podstawie tabel
w excelu, a nie danych z systemu).
/
— Rozliczanie i wynagradzanie przedstawicieli jedynie na pod- VL

stawie deklarowanych wartosci (czyli danych o ztozonych,
ale niekoniecznie zrealizowanych zamoéwieniach).

— Trudnosci w dotarciu do nowych klientéw.

Utrudniona ocena rzeczywistego potencjatu klientow.

== ROZWIAZANIE

1 Ustuga Identyfikacji Sprzedazy wykorzystuje dane z faktur przekazywanych automatycznie
przez dystrybutoréw. Dzieki temu uzyskujesz wiarygodne dane sprzedazowe, potwierdzone
dokumentami. Mozesz je analizowaé¢ w wygodnych raportach Bigsens, przeznaczonych odpo-
wiednio dla Szefa Sprzedazy, Regionalnego Kierownika Sprzedazy, i przedstawiciela. W ten spo-
s6b poznasz pelny obraz sprzedazy swoich produktow, zaréwno realizowanej przez przedsta-
wicieli, jak tez przez dystrybutoréw. Znajac rzeczywisty poziom sprzedazy i zwrotow tatwiej
ocenisz potencjat klientow, ale tez odkryjesz nowe sklepy, ktorych do tej pory nie odwiedzali
Twoi przedstawiciele. Rozliczysz wspoétprace z dystrybutorami na podstawie wiarygodnych
danych, a przedstawicieli wynagrodzisz za sprzedaz, ktéra rzeczywiscie zostata zrealizowana.
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KORZYSCI

Identyfikacja nieobstugiwanych przez przedstawicieli klientéw
o wysokim potencjale.

Znajomos¢ rzeczywistego poziomu sprzedazy i zwrotéw produktéw.
Znajomos¢ wszystkich sklepéw, ktore kupujg Twoje produkty.
tatwiejsza ocena potencjatu dotychczasowych klientéw.

tatwiejsza kontrola dystrybucji numerycznej.

Rozliczanie wspétpracy z dystrybutorami na podstawie
rzeczywistych danych.

Rozliczanie i wynagradzanie przedstawicieli za faktycznie
zrealizowang sprzedaz.
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