Client Booster®

Przejrzysta analityka, dzieki

ktorej dowiesz sie, ktorzy klienci
potrzebujg wiekszej uwagi i dziatan,
aby poprawié¢ sprzedaz.

Pokaze Ci, gdzie mozna zwiekszy¢
sprzedaz, z obstugi jakich

klientow zrezygnowac oraz jak
wilasciwie zarzadzaé obstuga
przedstawicielska.
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Co nie gra?
Czy...

klienci, ktorych odwiedzasz, kupuja mniej lub
w ogodle nie sktadajg zamoéwien?

masz problem z identyfikacja klientow, ktérzy
coraz mniej kupuja?

sg klienci, ktérzy duzo kupuja, ale nie maja
wsparcia od przedstawicieli?

masz problem z okresleniem, ktérych klientow
obstuguje wiecej niz jeden przedstawiciel?

wsrod Twoich klientéw sa tacy, ktérzy nie
zamawiaja ani u przedstawicieli, ani u
dystrybutorow?
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Rozwigzanie

Client Booster podpowiada kategorie klientow:

Q Zagrozonych

ktérych trzeba pilnowaé, bo sprzedaz spadta

u nich w poréwnaniu z zesztym rokiem. Zobaczysz,
u jakich klientow nastapit spadek sprzedazy,
dowiesz sie, ktdrzy z nich nie zostali odwiedzeni

O Potencjatowych

przez przedstawiciela oraz ktorzy byli odwiedzani,

ale mimo tego zanotowali nizsza sprzedaz.

€) Ze zdublowanym
serwisem

czyli takich, ktorzy sg przypisani
do wielu przedstawicieli
jednoczesnie. Dowiesz sie tez,
ktorych z nich odwiedza wiecej
niz jeden przedstawiciel.

@) Do wymiany

ktorzy nie sktadajg zamowien w
trakcie wizyt ani bezposrednio
u dystrybutorow. Zobaczysz
tez, jak czesto ci klienci sa
odwiedzani i poznasz doktadna
liczbe wizyt.

ktorzy chetnie kupuja twoje produkty, ale ktorych
nie obstuguja Twoi przedstawiciele. Dowiesz sie
tez, ktdrzy z tych klientdw s3 nowi i zostali dodani
do bazy w ostatnich 14 dniach.

=4 Bez
przedstawiciela

czyli klientéw, do ktérych nie jest
przypisany zaden przedstawiciel.
Dowiesz sie tez, ktdrzy z nich
mimo braku wizyt wygenerowali
sprzedaz.



Analityka jest prosta i wygodna

w uzyciu. Dostajesz do dyspozycji rozne
widoki i mozliwosc¢ filtrowania danych,
aby dowolnie szeregowac klientéw — na
przyktad wedtug typu klienta, struktury
firmy, przynaleznosci do sieci, danych
geograficznych, powierzchni sklepu czy
potencjatu sprzedazy lub dystrybucji.
Dzieki temu mozesz lepiej dopasowacd
strategie, oferte i sposdéb obstugi do
kazdego typu klienta.

Analityka tworzy kolekcje klientow, ktorymi
mozesz zarzadzac. Gotowa liste klientow

Z tatwoscig udostepnisz przedstawicielom
na ich smartfony lub tablety. W ten sposéb
beda mieli pod reka wszystko, co jest im
potrzebne do dziatania.
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Co zyskasz?
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Otrzymasz gotowe do uzycia listy
klientow, ktérymi nalezy sie zajac.

Szybko zareagujesz na spadKki
sprzedazy u klientéw zagrozonych.

Skupisz sie na potencjatowych
klientach, u ktérych mozesz
zwiekszyC sprzedaz.

Zoptymalizujesz obstuge,
eliminujac sytuacje, w ktorych kilku
przedstawicieli obstuguje tego
samego klienta.
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Zidentyfikujesz klientow, ktorzy
nie sktadajg zamowien i wdrozysz
dziatania poprawiajace sprzedaz.

Zwiekszysz dystrybucje
numeryczna u nowych klientow.

Przestaniesz traci¢ czas na obstuge
klientow bez potencjatu i skupisz
sie na tych, ktorzy przynosza
wiekszy zysk.

Skutecznie dotrzesz do witasciwych
I wartosciowych klientow.

Dopasujesz odpowiednig strategie
| oferte do kategoriii klienta.

tatwo zaplanujesz odpowiednie
dziatania z klientami.
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Skontaktuj

¢ SAGUIA sie z nami!

TECHNOLOGY marketing@sagra.pl

DOWIEDZ SIE WIECEJ
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