Rep Booster

Przejrzysta analityka, ktéra pomaga
usprawnic i zoptymalizowac prace
zespotu handlowego. Dzieki nigj
zbudujesz kolekcje, czyli listy
przedstawicieli, u ktérych wystepuja
problemy z efektywnoscia.

Dowiesz sie na przyktad, u kogo liczba
zamowien jest zbyt niska lub kto traci
czas na nieskuteczne wizyty i zbyt
dtugie dojazdy do klientow. Kolekcje
mMozesz nastepnie wykorzystac¢ do
planowania bardziej skutecznych
dziatan w systemie Emigo.
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Co nie gra?

przedstawiciele odwiedzajg klientow, ktorzy
nie sktadajg zamowien?

niektdrzy z twoich przedstawicieli poswiecajg
zbyt wiele czasu na nieefektywne wizyty?

sg przedstawiciele, ktdrzy zamawiaja mniejsza
liczbe SKU, niz wynosi Srednia zespotu?

przedstawiciele mogliby odwiedzac klientow
w innej kolejnosci, skracajac przy tym
pokonang trase?


https://sagra.pl/

Rozwigzanie

Analityka Rep Booster pozwoli ci na analize pracy przedstawicieli wedtug
ponizszych wskaznikdéw. Na ich podstawie mozesz okresli¢ i wygenerowac
gotowe kolekcje przedstawicieli i uzy¢ ich do dalszych dziatan naprawczych.

Zamowienia Liczba SKU Czas z wizyt
ponizej sredniej ponizej sredniej bez zamoéwien
zespotu zespotu powyzej sredniej
zespotu
Wskazuje przedstawicieli, Tu zobaczysz przedstawicieli,
ktorych zamodwienia z u ktorych dystrybucja Pokazuje przedstawicieli,
uwzglednieniem rabatdéw numeryczna produktow, u ktérych czas wizyt
maja wartosc nizsza, niz wyhnikajaca z ich zamowien niezakonczonych
wynosi srednia zespotu. jest nizsza niz srednia zamdwieniem w stosunku
Dodatkowo prezentuje tez zespotu. do ich wszystkich wizyt jest
liczbe kontaktow z klientami, WyZzszy, Niz wynosi $rednia
powyzej lub ponizej sredniej W zespole.

zespotu.



Odwiedzani Udziat wizyt Kilometry

klienci bez bez zamoéwien nadmiarowe
Zzamowien powyzej sredniej powyzej
zespotu sredniej
Lista przedstawicieli, ktérzy
odwiedzajg wigksza liczbe Wskazuje przedstawicieli, Przedstawiciele, ktorych
klientow bez sktadania u ktérych udziat wizyt bez liczba nadmiarowych
zamowienia, niz srednia Samoéwien w stosunku do kilometréw dojazdu do

zespotu. klientow jest wyzsza od

wszystkich wizyt jest wyzszy
niz $rednia zespotu. sredniej zespotu.

Analityka jest wygodna i tatwa w uzyciu, prezentuje dane za biezacy oraz poprzedni rok.
Otrzymujesz gotowe, zrozumiate informacje. Jesli chcesz, mozesz je dodatkowo filtrowac.
Co najwazniejsze, mozesz budowaé¢ i modyfikowaé kolekcje przedstawicieli wedtug
powyzszych wskaznikéw oraz zaplanowaé¢ dla nich dziatania oraz usprawnié

i zoptymalizowac¢ ich prace.
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Co zyskasz?

Otrzymasz gotowe do uzycia kolekcje przedstawicieli,
oparte na wskaznikach dotyczacych ich pracy.

Sprawdzisz wyniki swoich przedstawicieli i wdrozysz
dziatania poprawiajace ich efektywnosc.
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tatwo i na podstawie rzetelnych danych rozliczysz
swoich przedstawicieli z dziatan u klientow.
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Skontaktuj

¢ SAGUIA sie z nami!

TECHNOLOGY marketing@sagra.pl

DOWIEDZ SIE WIECEJ
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