(. emigo

System Emigo automatycznie
podpowie Twoim przedstawicielom
produkty, ktére powinny znalezc

sie w zamowieniu.

Podpowiedzi sg budowane

na podstawie miedzy innymi
dotychczasowych zamodwien
klienta, planu sprzedazy lub danych
pochodzacych z innych zrodet niz
Emigo.



https://sagra.pl/
https://sagra.pl/platforma-emigo/
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Problemy

Diugi czas wizyty i przygotowania zamowienia
przez przedstawiciela.

Zbyt mata liczba wizyt w ciggu dnia.

Pomijanie niektdorych produktow w zamowieniach
— sprzedaz zawezona tylko do produktow - driver’'ow.

Zmniejszony obrot w trakcie onboardingu
nowych przedstawicieli.

Nieodzwierciedlanie planu sprzedazy w zamowieniach.

Nieuwzglednianie w zamowieniach produktow
nowych |lub bedacych aktualnie w promocji.

Brak realizacji celu sprzedazy, na przyktad na produkty
nowe lub bedgce w promocji.


https://sagra.pl/

Rozwigzanie

W trakcie sktadania zamoéwienia system Emigo automatycznie zaproponuje liste produktow.
Sugestie opieraja sie m. in. na analizie koszyka zakupowego klienta, trendow i preferencji
odpowiednich do sytuacji w sklepie, pory roku i sklepdw w poblizu czy prognozowaniu popytu.
Moga to byc¢ tez dane z badania obecnosci produktéw na poétce lub danych z badan rynkowych
dot. zakupow danego produktu.

Nie musisz martwic sie o przygotowanie oferty specjalnie pod konkretnego klienta.

System podpowie, jakie produkty beda najlepiej rotowaty w danym punkcie. Nie zaweza
to mozliwosci sprzedazy — sugestie zamowien moga uwzgledniac tez nowe, niesprzedawane
do tej pory produkty, czy produkty z aktualnych promociji.

Uzywasz roznych warunkéw handlowych dla réznych klientéw i przedstawicieli?
Zaden problem - zostana zastosowane automatycznie. Mozesz pozwoli¢
przedstawicielowi na modyfikacje pozycji Sugerowanego Zamaowienia.



Korzysci
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Krotszy (nawet o 30%!) czas budowania zamodwienia oznacza krotszy czas
wizyty. Czy zastanawiates sie ile wizyt wiecej mogtby zrobi¢ przedstawiciel
gdyby czas wizyty skrocit sie chociazby 0 3 minuty?

Przedstawiciel zyskuje czas na skuteczne zaprezentowanie klientom
nowych produktow.

Znika ryzyko pomytki, czy pominiecia produktow w trakcie budowania
zamowienia. Czy wiesz o ile wzrostaby sprzedaz, gdyby podniesc srednia
wartosc jednego zamowienia u wszystkich Twoich przedstawicieli

np. tylko o 30 z4?

Klient otrzymuje mozliwie najlepiej dopasowana oferte.


https://sagra.pl/

Poziom sprzedazy nie spada
w okresie rotacji przedstawicieli.

Minimalizowane sg zwroty
dzieki oparciu ilosci zamawianych
produktow na faktycznym

o ®

zapotrzebowaniu.

A

Dostepnos¢ produktow moze
sie zwiekszyC¢ nawet 0 15%.
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PN Dzieki uwzglednieniu danych

C:D = sellout od dystrybutorow

= ﬁl zamowienia oparte s3 na
rzeczywistym potencjale punktu
sprzedazy.



https://sagra.pl/

Skontaktuj

¢ SAGUIA sie z nami!

TECHNOLOGY marketing@sagra.pl

DOWIEDZ SIE WIECEJ




