Aktualizacja BIQSENS
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UWAGA:
Jezeli jeszcze nie korzystasz z najnowszej hurtowni danych Sagra, przejdz
bezpfatnie na nowy model (Sagra Data Model), aby korzystac z najnowszych
rozwigzan !

1. Efektywnos¢ przedstawicieli [sdm]
1.1 Analiza pracy zespotéw w nowoczesnej odstonie

Tym razem podstawowa analityka do analizy pracy przedstawicieli tj. ,,Efektywnosé
przedstawicieli f[sdm]' zyskata nowy wyglad i sposéb prezentacji danych. Raport zyskat na prostocie
obstugi co m.in przektada sie na tatwiejszy sposéb analizy danych.

Najwazniejsze zmiany wygladu:

o Nowy nagtéwek strony, ktory zawiera:
0 nazwe raportu i aktualnej strony,
0 podstawowe filtry dostepne od razu,
0 przycisk do zaawansowanych filtrow (ikona 3 poziomych kresek),
o informacje o czasie ostatniego odswiezenia danych, wersji raportu, uzytkowniku i logo
firmy.
e Wybdr zakresu czasu znajduje sie tuz pod nagtéwkiem - tatwo mozesz zmienic okres, ktérego
dane dotycza.
e Czytelne wskazniki pokazuja:
o wartosc dla wybranego okresu,
0 pordwnanie z poprzednim okresem,
0 zmiane (np. wzrost lub spadek) miedzy tymi okresami.
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Rys 1.1 Analityka ‘Efektywnos¢ przedstawicieli [sdm]’ - strona pierwsza

e Filtry na caty raport zawierajg sekcje Parametréw, Obszaréw, Klientéw, Produktéw oraz
Dystrybutorow, aby wigczy¢ dang sekcje nalezy wybrac odpowiednig ikone.

Rys. 1.2 Widok belki z filtrami na raport

e Zakres czasu - mozliwos¢ ustawienia dowolnego przedziatu czasowego, jak w poprzedniej wersji
analityki. Wazne, ze uzytkownik sam wybiera, czy chce analizowa¢ dane w odniesieniu do tego
samego okresu, czy do petnego okresu.
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Rys. 1.3 Filtr zakresu czasu

e Przyciski - uwage nalezy takze zwrdci¢ na przyciski, ktorymi mozemy zaweza¢ dane do
predefiniowanych okreséw, wybierac obiekty a takze (poprzez kolejnos¢ wciskania przyciskéw)
kolejnos¢ poziomow szczegdtowosci.

Rys. 1.4 Przyciski
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2. Sprzedaz u klientéw [sdm]
2.1 Analizy danych sprzedazowych na podst. danych wysytanych z systemu firmy
Ostatnia aktualizacja (Maj 2025) zwiekszyta mozliwosci analizowania danych w zakresie prezentacji

sprzedazy wg obszaréw. Dzi$ przedstawiamy tg samg merytorycznie analityke ale w nowoczesnej
odstonie.

Rys 2.1 Analityka ‘Sprzedaz u klientéw [sdm]’ - strona pierwsza

e Takze iw tej analityce pojawity sie przyciski, ktorymi mozemy zaweza¢ dane do predefiniowanych
okresow, wybierac obiekty a takze (poprzez kolejnos¢ wciskania przyciskow) kolejnos¢ poziomow
szczegOtowosci
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e Przypomniec nalezy, ze w analityce tej uzytkownik decyduje o tym jak bedg prezentowane dane
dla obszaréw (PH). Po zmianach wizualnych wybor pojawia sie teraz na stronach gdzie jest to
istotne. Klikniecie na zaznaczony komunikat przenosi nas do wyboru wartosci

Rys. 2.1.1 Parametr prezentacji sprzedazy

Rys. 2.1.2 Parametr prezentacji sprzedazy - wybdr wartosci na filtrach
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e Wraz z nowym wyglagdem, analityka zyskata takze nowg strone pt. ‘Produkty bez sprzedazy” na
ktérej m.in. mozna zweryfikowac produkty niesprzedane (takze i sprzedane) w réznych
kontekstach.

Rys. 2.1.3 Nowa strona w analityce ‘Produkty bez sprzedazy
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3. Raporty obszarowe (dla przedstawicieli)

Takze najwazniejsze analityki na urzgdzenia mobilne (dla przedstawicieli) zyskaty nowg Swiezos¢.
Wprowadzono w nich zaréwno nowy wyglad jak i dostosowano do uktadu mobilnego (pion),

Uwaga:
Aby skorzystac z nowego dostosowania ukfadu pod urzgdzenia mobilne, na urzgdzeniu naleZy

zainstalowac darmowg aplikacje Microsoft , PowerBi Mobile” dostepng w sklepach urzadzen
mobilnych !

Zainstalowanie wspomnianej aplikacji, spowoduje automatyczne otwieranie w niej kazdego z raportu
dajac jednoczesnie dodatkowe mozliwosci takie jak:

- automatyczne dostosowania widoku raportu w zaleznosci od uzytej orientacji ekranu

- umozliwienie z poziomu raportu skanowania kodu kreskowego produktu (np. w lokalizacji
klienta) i automatyczne odfiltrowanie danych w raporcie do tego SKU

- umozliwienie z poziomu raportu zawezania danych do lokalizacji w ktérej przebywa PH

-inne

3.1 Lista analityk podlegajgcych zmianom
e Sprzedaz u klienta [klient] [sdm]

Rys. 3.1.1 Wyglqd analityki ‘Sprzedaz u klienta [klient]’ - uktad poziomy (bez zainstalowanej aplikacji ,,PowerBi mobile”)
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Ponizej przedstawiono wyglad tej analityki w uktadzie pionowym, ktory dostajemy po zainstalowaniu
aplikacji mobilnej na urzadzeniu.

Nalezy zwréci¢ tu uwage na dodatkowy panel dolny, ktéry pojawia sie w kazdym raporcie rozszerzajac
jego mozliwosci o funkcjonalnosci zapisane na wstepie tego punktu. Na kolejnym rysunku (3.1.3)
zaprezentowano menu panelu dolnego.

Rys. 3.1.2 Wyglad analityki ‘Sprzedaz u klienta [klient]’ - uktad pionowy (z zainstalowang aplikacjg ,PowerBi mobile”)
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Rys. 3.1.3 Wyglad analityki ‘Sprzedaz u klienta [klient]' - uktad pionowy (Menu panelu dolnego)

e Sprzedaz u klientéw [Obszar] [sdm]
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Rys. 3.1.4 Wyglqgd analityki ‘Sprzedaz u klientéw [Obszar]’ - uktad poziomy (bez zainstalowanej aplikacji ,,PowerBi mobile”)

Ponizej przedstawiono wyglad tej analityki w uktadzie pionowym, ktory dostajemy po zainstalowaniu
aplikacji mobilnej na urzadzeniu.

Takze i tu nalezy zwrdcic tu uwage na dodatkowy panel dolny, ktéry pojawia sie w kazdym raporcie
rozszerzajac jego mozliwosci o funkcjonalnosci zapisane na wstepie tego punktu.

Na kolejnym rysunku (3.1.5) zaprezentowano menu panelu dolnego, w ktérym dodatkowo
zaznaczono specjalny filtr pozwalajgcy na automatyczne zawezenie danych raportu do klientéw z
biezgcej lokalizacji.
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Rys. 3.1.5 Wyglad analityki ‘Sprzedaz u klientéw [Obszar]’ - uktad pionowy (z zainstalowang aplikacja ,PowerBi mobile”)

e Zamowienia [Obszar] [sdm]

Dla zobrazowania réznic w wizualizacji raportu, w tym punkcie zaprezentowano zrzuty ekranu
dotyczace uktadu poziomego:

a) Bez zainstalowanej aplikacji ‘PowerBl mobile’ na urzgdzeniu mobilnym
b) Z zainstalowang aplikacjg ‘PowerBIl mobile’
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Rys. 3.1.6 Wyglqd analityki ‘Zamédwienia [Obszar]’ - uktad poziomy (bez zainstalowanej aplikacji ,PowerBi mobile”)

Rys. 3.1.7 Wyglgd analityki Zamdwienia [Obszar]’ - uktad poziomy (z zainstalowanq aplikacjq ,,PowerBi mobile”)

Ponadto, zwracamy uwage na zmiany w zakresie prezentacji Filtréw na caty raport. Majac
zainstalowang aplikacje mozesz zaréwno korzystac z filtrow w raporcie (ikona parametréw > Rys.
Rys. 3.1.8) jak i z pozycji ‘Filtry’ umieszczone na dolnej belce z ikonami pod pozycja ‘Wiecej'
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Rys. 3.1.8 Wyglqd analityki Zamdwienia [Obszar]’ - uktad poziomy (z zainstalowangq aplikacjq ,,PowerBi mobile”) > Filtry
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Rys. 3.1.9 Wyglqd analityki Zamdwienia [Obszar]’ - uktad pionowy (z zainstalowanq aplikacjq ,PowerBi mobile”) > Filtry

e Promocje [Obszar] [sdm]
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o Sprzedaz wg faktur [Obszar] [sdm]
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4. Usprawnienia / optymalizacje

a) Optymalizacja wybranych miar i wizualizacji

b) Optymalizacja zrédet zasilajgcych analityki

C) CzesSciowy refaktoring raportéw z sekcjg ‘Filtry na caty raport’

d) Drobne zmiany w analityce ,Ocena klienta na podstawie badania top produktéw [sdm]":

- w ‘Filtry na caty raport’ dodano mozliwosc filtrowania po obiekcie ‘Sie¢ handlowa’ a takze
umozliwiono wskazanie lokalizacji > ‘Nazwa klienta’

- skrécong nazwe klienta podmieniono na petng informacje o lokalizacji dodajac jej petng nazwe z
identyfikatorem, NIPem i adresem

- poprawiono wyswietlanie wizualizacji typy ‘Macierz’

5. Zarzadzanie celami z Bigsens

Od obecnej aktualizacji mozliwe jest uruchomienie celéw Bigsens (wartosciowych i
ilosciowych) rozumianych jako spdjne zwizualizowanie ich raportami Bigsens zaréwno po
stronie rozliczajgcych cele jak i po stronie przedstawicieli (realizujgcych natozone cele).

Udostepnienie analityk jest poprzedzone wdrozeniem rozwigzania w wyniku ktérego
dostajecie Panstwo dostep do:
a) Raportu dla PH i koordynatoréw dostepnych na terminalu Emigo
b) Raportu dla RKS i menedzeréw dostepne w Przewodniku Bigsens.
c) Emigo Data Tools — zaktadka ,Tabele wartosci referencyjnych” > narzedzie do
definiowania wartosci referencyjnych dla dowolnego okresu i uzytkownika.

Funkcjonalnos¢ ta jest dodatkowo ptatna - zapraszamy zainteresowanych do kontaktu
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Rys.5.1 Wyglad analityki dla przetozonych przedstawicieli

Rys.5.2 Wyglad analityki dla przedstawicieli (na TME)
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6. Sugerowane zatowarowanie dla przedstawiciela
hurtowego

Przedmiotem aktualizacji jest tez aplikacja w analitykach ,tancuch dostaw”. Raporty
dostarczajg informacji o stanach magazynowych produktéw u dystrybutoréw (z
rozmieszeniem w Polsce) oraz m.in o poziomie zapaséw produktéw na wybrang liczbe dni.

Sama aplikacja zaszyta w tej analityce jest dodatkowg opcja, ktéra znaczgco wspiera
caty proces tancucha dostaw finalnie pozwalajgc uzytkownikowi (wprost z raportu) na
przestanie do wybranego magazynu(ow) sugestii zamowienia na produkty, ktérych moze
zabrakngc¢ w danym czasie.

Dzieki temu ulokujesz wtasciwy towar, we wtasciwym miejscu i czasie - a Twoi klienci
mogg liczy¢ na petng dostepnos¢ produktow.

Analityka z aplikacjg szczegdlnie rekomendowana jest dla:

a) przedstawicieli hurtowych

b) Koordynatordw tancucha dostaw
c) Specjalistow ds. logistyki

d) Menadzerdéw sprzedazy

Rys.6.1 Wyglqd aplikacji ‘sugerowanego zatowarowania’ w analitykach ,tarcuch dostaw”

Funkcjonalnos¢ ta jest dodatkowo ptatna - zapraszamy zainteresowanych do kontaktu
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