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Filozofig Hamelin
jest zrbwnowazony
rozwdoj i troska o
srodowisko. Firma
wdrozyta procedury
odpowiedzialnego

Hamelin - najwiekszy producent
artyku}éw papierniczych i biurowych Zarzadzania zasobami naturalnymi oraz

w Europie, lider na polskim rynku. rozwija procesy produkcyjne, ktore redukuja
negatywny wptyw na srodowisko.

Jest wiascicielem kilku rozpoznawalnych
marek produktow, takich jak notatniki,

zeszyty i kalendarze, ale réwniez sprzetu
biurowego w postaci biodynamicznych
systemow oswietleniowych czy aplikacji

do obstugi notatek.
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Firma Hamelin, poszukujac docelowego

rozwigzania, stata przed trzema

gtdwnymi wyzwaniami majacymi istotny
wptyw na jej dziatalnos¢ handlowa.

Poprawa jakosci bazy danych
teleadresowych klientéw:

- pozyskanie wolnej od btedow
i dubli, zawsze aktualnej bazy
danych teleadresowych klientow,

- mozliwosc¢ dotarcia do klientéw

I budowania trwatych relacji dzieki
wysokiej jakosci bazie danych
teleadresowych.

Pozyskanie rzetelnych @ P

danych do rozliczen
i budowania wiedzy
biznesowej:

- mozliwosc¢ skutecznego
gromadzenia i zarzadzania
wiarygodnymi i doktadnymi
danymi o wysokiej jakosci,

- zbieranie precyzyjnych informacji
z faktur i innych zrédet, bedacych
podstawa do rzetelnych rozliczen

i zrodtem danych do analizy,

- mozliwos¢ podejmowania
lepszych decyzji biznesowych

I udoskonalenia strategii sprzedazy
na podstawie ww. danych.
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Przeksztatcenie roli
przedstawicieli
handlowych:

- usprawnienie pracy
przedstawicieli i ewolucja
ich roli ze ,,zbieraczy
zamowien” na aktywnych
kreatorow rynku,

- umozliwienie dynamicznego udziatu
przedstawicieli w procesie sprzedazy,
efektywne wdrazanie przez nich nowych
produktdéw, zdobywanie klientéw, budowa
dystrybucji numerycznej i prowadzenie
dziatan merchandisingowych.
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W odpowiedzi na wyzwania Hamelin
wdrozony zostat mobilny system
wsparcia sprzedazy Emigo wraz z Ustuga
Identyfikacji Sprzedazy, Integracja

danych z zewnetrznych zrodet, platforma
analityczna Bigsens oraz baza danych
punktéow sprzedazy Winpoint.

W ten sposob klient otrzymat kompleksowe

’ ’ ' srodowisko, pozwalajgce na automatyzacje

: zadan handlowcow we wszystkich
W wyniku starannego przeglgdu

dostepnych rozwigzan, nasz wybodr
padt na kompleksowy syStem Emigo, dziatania merchandisi ngowe.
ktory wzbogaciliSsmy o dodatkowe

ustugi, takie jak Ustuga Identyfikacji

obszarach — od procesu sprzedazy, az po

Sprzedazy, integracja danych od
dystrybutoréw i sieci handlowych,
platforma analityczna Biqgsens oraz
baza danych punktow sprzedazy
Winpoint.

Sales Director Hamelin.
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Dostep do danych z faktur
dystrybutoréw umozliwit
poznanie petnego obrazu
sprzedazy i prowadzenie
rzetelnych rozliczen.

Z danymi z Emigo
zintegrowane zostaty
wewnetrzne dane z
SAPa, dane sell out od
dystrybutoréw oraz
dane z magazyndw sieci
handlowych.

Romipcmn @

Ich analiza mozliwa jest
dzieki wygodnym

I przejrzystym raportom
Bigsens.

Dzieki bazie Winpoint
zespot handlowy Hamelin
moze skutecznie dotrzeé
do nowych klientéw oraz
planowac i organizowaé¢
SWO0j3 prace, nie tracac
czasu na poszukiwanie
danych kontaktowych.
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Najwazniejsze korzysci z wdrozenia:

Zwiekszenie sprzedazy o 18%

© w pierwszym roku, poprzez
usprawnienie pracy przedstawicieli
handlowych i koncentracje na
zdobywaniu nowych klientow.

Dz:ekl wspo#pracy z zespo#em wdrozen

(Sagra Technology), udato nam sig¢ w pe#m Skuteczne wdrazanie produktow

o> wykorzystac mozliwosci us#ug, co zabwocowa#o na rynek dZiQki rresliedeionn
~ znaczgcymi korzysciami dla naszej firmy. zaawansowanego zarzadzania
| Nasze dziatania sprzetfazowe sfaiy sie bardziej merChandisingiem, Poprawa
widocznosci ekspozycji o 21%.
| sie na nowe obszary. Jestesmy bardzo

 zadowoleni z osiggnietych rezultatéow
i polecamy oferowane ustugi wszystkim Zbudowanie silnej dystrybucji

firmom, ktére pragng optymalizowa¢ swoje numerycznej i wigkszej

e eianie --S-p-réé dazo;v; Z_WIQKSZ.VC efektywno§ dostepnosci produktow.

| oraz rozwijaé swoje ‘mozliwosci biznesowe. : Dystrybucja w grupach
R R e towarowych Hamelin siega

obecnie nawet ponad 70%.

bigrien Jggrotat

Sales Director Hamelin. 6. éﬁg;@
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| chcesz dowiedziec sie wiece],
odezwij sie do nas. Z przyjemnoscia
na nie odpowiemy!

marketing@sagra.pl
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