Nowa funkcjonalnos¢ w Emigo SFA: Automatyczne
zasilanie czynnosci H5 z pozycjami

Co to oznacza w praktyce?

Do tej pory, aby przygotowaé formularze (czynnosci H5) dla przedstawicieli handlowych, administrator
musiat recznie tworzy¢ i aktualizowac listy pozycji (np. produkty, materiaty POS, brandy) oraz nierzadko
wprowadza¢ je do stownika produktéw wtasnych. Teraz wprowadzilismy mozliwos$é automatycznego
wczytywania i aktualizacji tych list z pliku Excel — bez koniecznos$ci zmiany szablonéw czynnosci.
Produktéw konkurenciji, brandéw do zbadania czy materiatéw marketingowych do zaméwienia nie
trzeba juz dodawac¢ do stownika produktéw. Nie trzeba réwniez tworzy¢ listingéw dla kazdej z grup
punktéw sprzedazy.

Dlaczego to jest wazne dla sprzedazy?

e Aktualne dane w terenie — handlowcy zawsze widzg najnowsze listy produktéw, materiatéw czy
zadan.

e Wiecej czasu na sprzedaz — mniej formalnosci, wiecej wizyt i rozmoéw z klientami.

e Elastycznos$¢ —w jednej czynnos$ci mozna badaé rézne brandy, produkty czy materiaty w
zaleznosci od klienta, bez tworzenia wielu wersji formularzy czy wielu listingdw.

Jakie zadania teraz zrobisz szybciej?

e Inwentaryzacja POS (regaty, lodowki, materiaty marketingowe).

e Monitorowanie cen konkurenciji i dziatar promocyjnych.

e Zbieranie zapotrzebowan na materiaty POS, ubrania, wyposazenie.
e  Weryfikacja warunkéw kontraktéw i rozliczen.

e Prezentacja nowosci i badanie ekspozycji produktow.

Kluczowe korzysci biznesowe dla klienta

Automatyzacja procesow operacyjnych
Eliminacja recznego tworzenia i aktualizacji stownikdéw w czynnosciach H5.
Dynamiczne zasilanie formularzy danymi z Excela (TWR), bez koniecznosci modyfikacji
szablonéw czynnosci.
Oszczednos$é czasu i kosztow
Znaczne skrocenie czasu pracy administratoréw Emigo — aktualizacja danych odbywa sie w
jednym miejscu (np. w Excelu), a zmiany sg automatycznie widoczne u przedstawicieli.

o Redukcja liczby czynnoscii listingdw — jedna czynnos¢ moze obstuzy¢ wiele scenariuszy dzieki
filtrowaniu po ID klienta.
Wieksza elastycznos$é i skalowalnosé
Mozliwosé obstugi obiektéw spoza standardowego modelu Emigo (np. POS, materiaty
marketingowe, faktury, brandy, produkty konkurenciji).
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Obstuga nawet 7 000 rekordéw w stowniku TWR z mozliwoscig filtrowania per klient.

Lepsza jako$¢ danych i raportowania

Dane w czynnosciach sg zawsze aktualne i spdjne z systemami zrédtowymi.

Uproszczone raportowanie — wszystkie wyniki w jednej tabeli wynikowej, co utatwia analize i
kontrole realizacji zadan.

Szybsze reagowanie na zmiany rynkowe

Mozliwosé natychmiastowego przekazania nowych zadan do przedstawicieli handlowych (np.
badanie cen konkurenciji, weryfikacja ekspozyciji, zapotrzebowania POS).

Brak koniecznosci wdrazania nowych czynnosci przy kazdej zmianie listy SKU, brandéw czy
materiatow.

Jakie problemy rozwigzuje funkcjonalno$¢?

Koniec z czasochtonnym zaktadaniem pozycji w stownikach i tworzeniem wielu listingéw dla
réznych sieci/kategorii klientow.

Eliminacja recznej aktualizacji stownikéw w kazdej czynnosci.

Brak automatyzacji procesu zlecania zadan operacyjnych dla przedstawicieli / handlowcéw.

Przyktadowe zastosowania (Business Case’y)

Inwentaryzacja: POS, regaty, materiaty marketingowe.

Monitorowanie: dziatann promocyjnych, cen konkurenciji, obecnosci brandéw.
Zapotrzebowania: materiaty POS, ubrania robocze, wyposazenie.

Weryfikacja: warunkdw kontraktu, naleznosci, faktur marketingowych.
StoreCheck i Perfect Store: kontrola, prezentacja nowosci, badanie ekspozyc;ji.

Wartos$¢ strategiczna

Wieksza efektywnosc¢ zespotéw sprzedazowych — PH otrzymujg aktualne i spersonalizowane
zadania bez dodatkowej pracy administratoréw, a ich wypetnianie wymaga mniejszego
zaangazowania (0 1/3 mniej klikniec).

Lepsza kontrola proceséw — dane spdjne z systemami klienta (aktualizacja bezpos$rednio z XLS
przyspiesza aktualizacje w Emigo).

Przygotowanie do integracji z innymi Zrédtami danych — otwarta architektura umozliwia dalszg
automatyzacje (z wykorzystaniem IBD lub Mappera).

Korzysé dla dyrektora handlowego:

Wieksza kontrola nad realizacjg zadan, szybsze wdrazanie akcji w terenie, lepsze raportowanie —
wszystko w jednym miejscu.

Korzysci dla Administratora:

Oszczednosc¢ czasu — brak recznego tworzenia i aktualizacji stownikdédw w czynnosciach H5.
Automatyzacja — wystarczy zaktualizowaé dane w Excelu (TWR), a Emigo przesle je do aplikacji
mobilnej automatycznie.



Mniej btedéw — eliminacja ryzyka pomytek przy recznym wprowadzaniu danych.
Elastycznos¢ — jedna czynnosé moze obstuzy¢ rézne scenariusze (np. rézne SKU dla réznych
klientéw) bez tworzenia wielu wersji czynnosci i wielu listingdw.

Korzysci dla Przedstawiciela Handlowego

Aktualne dane zawsze pod reka — lista produktéw, materiatdw POS czy brandéw jest zawsze
aktualna.

Wiecej czasu na sprzedaz — mniej formalnosci, wiecej wizyt i rozmow z klientami.

Prostsze zadania — wszystkie informacje w jednym miejscu, bez koniecznosci szukania w
réznych Zrédtach.

Szybsze wykonywanie czynnosci — czynnosci jest mniej, a ich wykonanie wymaga o min. 30%
mniej klikniec.

Scenariusze przyktadowe:

[Bez powigzania z produktami w Emigo]

»Sprawdz ceny konkurenc;ji”

»Wykonaj inwentaryzacje POS przypisanych do klienta np. lodéwek/regatow”
,»Zt0z zapotrzebowanie na materiaty POS

(dostepna inf. o dostepnosci)”

»Zaprezentuj na wizycie wskazane brandy”

»Przejrzyj zalegtosci sklepu” (niezaptacone faktury)

»Zweryfikuj warunki kontraktu”

»Przejrzyj aktualne informacje o promocjach centralnych (dostepne dla klienta)”

[Z powigzaniem z produktami w Emigo]

»Zbadaj ekspozycje dla wybranych SKU”
»Zbadaj zainteresowanie nowos$ciami”
»Zaprezentuj na wizycie wskazane brandy”



