Scenariusz: ,Sprawdz ceny produktow konkurenciji”
Proces: Badanie konkurencji

Cel:
Regularne badanie cen wybranych produktéw konkurenciji (lista SKU zmienia sig¢ co miesigc)

Opis zadania:
Przedstawiciel handlowy:
e  Sprawdza ceny na pétce dla wskazanych produktéw konkurencji.
e  Zaznacza, czy produkt jest dostepny w sklepie.
e Wyniki trafiajg do jednej tabeli wynikowej (mozliwos$¢ ustawienia zadania jako obowigzkowego).

Jak byto wczesniej?
Dotychczasowa funkcjonalnos$é Portalu Emigo pozwalata zdefiniowac podobny scenariusz w dwéch modelach:

1. Model 1: Stownik produktow + listingi
a. Koniecznos$¢ dodawania produktéw konkurencji do stownika produktow.
b. Tworzenie i aktualizacja wielu listingéw (np. per sie¢, kategoria).
c. Duza kartoteka = wiecej danych do przetwarzania i synchronizacji.

2. Model 2: Pola typu lista rozwijalna / checkbox
a. Reczna aktualizacja stownikéw pdél np. co miesigc.
b. Brak powigzania miedzy polami (np. Marka i Produkt).
c. Wiecej kliknig¢ i ryzyko btedow.

Jak jest teraz? (nowa funkcjonalnos¢)

e Automatyczne zasilanie pozycji czynnosci z TWR (Excel)

Administrator tworzy czynnos¢ i wskazuje TWR jako Zrédto.

Mapowanie p6l czynnosci na kolumny TWR bezposrednio w czynnosci.

Aktualizacja listy SKU = edycja Excela i wgranie przez Emigo Data Tools (EDT) jako TWR.
Czynnos¢ i tabela wynikowa aktualizujg sie automatycznie.

Handlowiec widzi gotowa liste pozycji — brak recznego dodawania.

o O O O O

Korzysci
o Dla administratora: brak recznej aktualizacji stownikéw, mniej listingdw, mniej bteddéw.

e Dla handlowca: mniej kliknie¢, szybkie wykonanie zadania, zawsze aktualne dane.
e Dla firmy: spdjne dane, szybsze wdrazanie badan, lepsze raportowanie.
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Od teraz zasilaj pozycje czynnosci bezposrednio z Excel’a!

Nowa funkcjonalnos$¢ zasilania pozycji czynnosci z TWR, pozwala zautomatyzowac i zminimalizowaé
zaangazowanie Administratora Emigo. Wystarczy tylko w edytorze czynnosci:

1. Stworzyé czynnosc¢ do badania

2. Wybra¢ opcje "Zasilaj pozycje”, wskaza¢ TWR z pozycjami do badania (nie muszg by¢ one
zatozone w Emigo, cho¢ jest taka opcja)

3. Zmapowac pola w czynnosci na pola zawarte w TWR

W razie potrzeby aktualizacji listy SKU do badan, wystarczy uzy¢ Excel’a z dodatkiem Emigo Data Tools
(EDT), pobraé TWR, zmieni¢ pozycje (np. zastepujac je nowymi SKU) i wgra¢ zaktualizowane dane do
Emigo. To wszystko. Czynnos$¢é sama automatycznie sie zaktualizuje.

Tabela wynikowa réwniez nie wymaga zmian. Tabela do wypetnienia na tablecie czy telefonie jest
przejrzysta i nie wymaga dodatkowych kliknieé. Jest od razu wypetniona pozycjami, dlatego handlowiec
nie musi ich poswiecac¢ czasu na ich dodawanie. Ponadto w tym przypadku, nie musimy dodawac
produktéw do kartoteki — a co najwazniejsze, wyniki z wykonania czynnosci umieszczone sg tylko w
jednej tabeli, nawet jesli produkty konkurencji do zbadania zmieniaty sie w czasie.

Przyktadowy wyglad czynnosci wykorzystujgcej mechanizm zasilania pozycji czynnosci z TWR:

5 a
Marka Produkt ::I:ke Cena [z]
Stodziaczek [B;:ud:i::;:;]z echowy 50g
Stodziaczek ?;;Z;:;Zﬁ?owy 0 (] E}
Owocex Dzem wisniowy 300g [Owocex]
Stodziaczek E:S’u:;ril;ic::‘ciwwe 100g ad [:
Stodziaczek [Cgvls:z:;; nadzieniem 100g

Przyktadowy TWR, ktéry zostat stworzono do tego celu:

Id Klient Indeks Produkt
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Pierwsza kolumna w TWR zawiera identyfikator klienta w Emigo, po ktérym bedziemy filtrowac wiersze
zawarte w TWR. Czyli, na wizycie u klienta ID=2293 nalezacego do ,,Sieci nr 1” pokazemy handlowcowi
tylko rekordy opisane tym ID (tu, pierwsze 5 w tabeli).
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