Scenariusz: ,,Zt6z zapotrzebowanie na materiaty POS”
Proces: Zarzadzanie materiatami POS (uproszczone, bez uzycia modutu Ewidencji)

Cel:
Przestanie zapotrzebowania na materiaty POS (np. standy, plakaty, wobblery) w imieniu klienta.

Opis zadania:
Przedstawiciel handlowy:
e  Wybiera materiaty POS z listy.
e  Wpisuje ilosci potrzebne dla klienta.
o  Wyniki trafiajg do jednej tabeli wynikowej z informacja, dla ktérego klienta ztozono zapotrzebowanie.

Jak byto wczesniej?

e Model 1: Stownik produktow + listing

o Materiaty POS musiaty by¢ dodane jako produkty niehandlowe.

o Brakinformacji o dostepnosci w magazynie.

o Koniecznos$¢ utrzymywania duzego stownika i dedykowanych listingéw.
e Model 2: Pola typu lista rozwijalna

o Reczne tworzenie i aktualizacja stownikéw pél w czynnosci H5.

o Brak mozliwosci pokazania dostgpnosci materiatéw.

o Rozwigzanie tylko dla matych list materiatow.

Jak jest teraz? (nowa funkcjonalnoscg)

e Automatyczne zasilanie pozycji czynnosci z TWR (Excel)
o Administrator tworzy czynnos$c¢ i wskazuje TWR z materiatami POS.
o Mozliwos¢ dodania kolumny z dostepnoscia.
o Aktualizacja listy = edycja Excela i wgranie przez Emigo Data Tools (EDT) jako TWR.
o Czynnos¢ aktualizuje sie automatycznie po synchronizaciji.
o Handlowiec widzi gotowa liste z informacjg o dostgpnosci i wpisuje tylko ilosci.

Korzysci

o Dla administratora: brak recznej aktualizacji stownikéw, szybka zmiana dostepnosci, mniej
bteddéw.

o Dlahandlowca: proste sktadanie zapotrzebowan, widoczna dostepno$¢ materiatéw, mniej
kliknie¢.

o Dla firmy: spdjne dane, szybkie reagowanie na potrzeby rynku, lepsze raportowanie.
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Od teraz zasilaj pozycje czynnosci bezposrednio z Excel’a!

Nowa funkcjonalnos¢ zasilania pozycji czynnosci z TWR, pozwala zautomatyzowac i zminimalizowac
zaangazowanie Administratora Emigo. Wystarczy w edytorze czynnosci:

1. Stworzy¢ czynnos$é do sktadania zapotrzebowania

2. Wybra¢ opcje "Zasilaj pozycje”, wskazaé¢ TWR z materiatami POS (w nim mozemy rowniez dodac¢
informacje o dostepnosci)

3. Zmapowac pola w czynnosci na pola zawarte w TWR

W razie potrzeby aktualizacji listy materiatéw POS (np. dodanie nowych pozycji lub zmiana dostepnosci),
wystarczy uzy¢ Excel’a z dodatkiem Emigo Data Tools (EDT), pobra¢ TWR i zaktualizowac stownik, a
nastepnie wgrac zaktualizowane dane do Emigo. To wszystko. Czynnos¢ u handlowcow sama
automatycznie sie zaktualizuje po wykonaniu synchronizacji w aplikacji mobilnej.

Tabela wynikowa réwniez nie wymaga zmian (pod warunkiem, ze struktura TWR sie nie zmienia).
Tabela z pozycjami do ztozenia zapotrzebowania na tablecie czy telefonie jest przejrzysta i nie wymaga
dodatkowych kliknieé. Jest od razu wypetniona pozycjami dostepnymi do zamdéwienia, a handlowiec
sktada zapotrzebowanie wpisujac jedynie ilo$¢ przy materiale, ktéry chce zamoéwic¢. Jednoczesnie, jesli
dodalismy do TWR kolumne z dostepnoscia, handlowiec bedzie widziat jg przy kazdym materiale.

W tym przypadku, nie musimy dodawac materiatéw POS do kartoteki produktéw — a co najwazniejsze,
wyniki z wykonania czynnosci umieszczone sa tylko w jednej tabeli.

Przyktadowy wyglad czynnos$ci wykorzystujacej mechanizm zasilania pozycji czynnosci z TWR:

Zadanie:
Zt6z zapotrzebowanie na materiaty POS

1. uzupetnij ilos¢ przy materiale na ktéry sktadasz zapotrzebowanie w imieniu klienta

S Q

Materiat POS Marka Dost. llos¢  Uwagi

Standy kartonowe (displaye) ~CZEKOLUDZIK 300 | 4|

Wobblery (kiwaki) JAK U BABCI 220 | 10 | promocja $wigteczna

Sr]elfstoppery (znaczniki PLASTEREK 86 | |

potkowe) —

Listwy cenowe z RAJWSEOIKU 42 | 10| Tops

brandingiem —

Toppery na regaly RAJ W SEOIKU 8 | |

Ramki na plakaty (np. A4, CZEKOLUDZIK 15 | ‘

A3) —

Przyktadowy TWR, kt6ry zostat stworzono do tego celu:

[»] . . . Dostepnos
POS Materiat POS Opis zastosowania é
POS1  Standy kartonowe (displaye) Ekspozycja produktéw w atrakcyjnej formie 300
POS2  Naklejki na podtoge Zwracanie uwagi klientéw na promocje 32
POS3  Wobblery (kiwaki) Przycigganie wzroku na pétce sklepowej 220
POS4  Plakaty promocyjne Informowanie o promocjach i nowos$ciach 44
POS5  Shelfstoppery (znaczniki pétkowe) Wyréznianie produktéw na pétce 86
POS6  Listwy cenowe z brandingiem Prezentacja ceny z logo marki 42
POS7 Toppery na regaty Zwigkszenie widocznosci regatu z produktami 83
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POS8  Roll-upy reklamowe Mobilna reklama w sklepie 43
POS9  Stojaki na ulotki Dystrybucja materiatéw informacyjnych 40
2031 Ulotki promocyjne Zachecanie klientéw do zakupu 37
POS1 . . L "

1 Zawieszki na regaty (hangery) Oznaczenie miejsca ekspozycji 15
POS1 . i 5

2 Ramki na plakaty (np. A4, A3) Estetyczna prezentacja plakatow 15
POS1 . . - .

3 Koszulki dla personelu sklepu z logo marki Budowanie wizerunku marki 68
POS1 . . . .

4 Materiaty edukacyjne dla sprzedawcow Szkolenie personelu sklepu 36
POS1 . . . . 3 p

5 Zestawy degustacyjne (np. tacki, kubeczki) Prezentacja smakéw produktéw 75
POS1 " . - . N . L

6 Zestawy do ekspozycji produktéw (np. mini-paletki) Organizacja przestrzeni ekspozycyjnej 36
POS1 - . . .

7 Naklejki na witryny sklepowe Promowanie marki na zewnatrz sklepu 90
POS1 - .

s Banery reklamowe (zewnetrzne/wewngtrzne) Widoczna reklama marki 95
POS1 . . . p

9 Zestawy startowe dla nowych punktéw sprzedazy Kompletny pakiet POS dla nowych sklepéw 52
POS2 . - N - o liarek

0 Karty lojalno$ciowe dla klientéw Budowanie lojalnosci klientéw 56
POS2 . R " .

1 Zestawy do konkurséw (np. urny, formularze) Organizacja akcji promocyjnych 49
POS2 . . . . - -

2 Zestawy promocyjne z gadzetami (np. dtugopisy, notesy) Wzmachnianie relacji z klientem 30
POS2 ngtawy do ekspozycji sezonowej (np. Boze Narodzenie, DesiosewETe caumeEdo Smany 22
3 Wielkanoc)

POS2 Matena/’q’/:io oznaczenia promocji (np. ,Hit cenowy”, Wyréznianie produktéw promocyjnych 97
4 »Nowos$¢”)

POS2 " P . . . . -

5 Zestawy do ekspozycji produktéw impulsowych przy kasie Zwiekszenie sprzedazy produktéw impulsowych 9
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